
… Partnerschaft auf Augenhöhe

… Wir reden nicht. Wir setzen um!

Strategische Partner –
direktes Material 
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Auf einen Blick - die Einkaufsexperten 

250
Mitarbeiter/innen

Weltweit
(davon 50 Ingenieure)

11 Standorte
weltweit

750 Kunden
(100 Neukunden p.a.)

12 Jahre
60 Mrd. EUR Volumen
70% direktes Material

Auszeichnungen:
Beste Berater
Industriepreis
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Ihre Vorteile durch Kloepfel Consulting GmbH

Maschinen- & Anlagenbau AutomotiveSonderfahrzeugbau

http://www.fluitronics.com/
http://www.gallus-group.com/
http://www.logolook.de/wp-content/uploads/vaillant.jpg
http://www.google.de/imgres?imgurl=http://www.rdv-online.com/Dr.Bachmann/Bilder/Fachbeitraege/koch_hemer/logo_koch_hemer_kl.jpg&imgrefurl=http://www.rdv-online.com/page.php?modul=Article&op=displayrubrik&rub=86&set_mandant=1&usg=__24hDxKZOjOJXGgGXqiGpRIUq3Ow=&h=64&w=100&sz=21&hl=de&start=3&um=1&itbs=1&tbnid=QJkQsl2kvzyzsM:&tbnh=52&tbnw=82&prev=/images?q=koch+hemer&um=1&hl=de&sa=N&tbs=isch:1
http://www.wietmarscher.de/index.php?id=2&L=0
http://www.mulag.de/mulag_home.html
http://www.welger.com/cms/uploads/pics/welger-portal-logo.jpg
http://www.einachser.com/reformlogo.gif
http://www.grammer.com/no_cache/home/
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Klassische Berater Ansatz vs. Industrie Partner Ansatz

Kaufmänner und oft reine Berater ohne 
Industrieerfahrung führen technische 
Ausschreibungen durch

Lieferanten erhalten unpassende Anfragen, die 
nicht zum eigenen Portfolio passen. => 
Fehlende Kompetenz und Verständnis für 
Fertigungsmöglichkeiten

Lieferantenangebote werden ausschließlich zu 
Benchmarkzwecken „missbraucht“. Keine 
Umsetzungsorientierung

Dezentralisierte Bearbeitung. Jedes Projektteam 
arbeitet für sich ohne Synergienutzung von 
Informationen und Erfahrungen mit Lieferanten 
=> Doppelte Arbeit für Lieferanten

50 Ingenieure/Fertigungstechnologen sowie 
technischer Einkäufer aus der Industrie 

Vorabprüfung der Fertigungsmöglichkeiten 
des Lieferanten und Platzierung von nur 
passenden Anfragen bei ausgewählten 
Lieferanten. Fokus auf Kosten statt Preise

Umsetzungsorientierter Beratungsansatz inkl. 
Neulieferantenentwicklung. Begleitung 
Freigabeprozess

Maschinenbau-Team-Ansatz mit projektüber-
greifender Bearbeitung, sodass 
Kommunikation mit Lieferanten effizienter 
gestaltet werden kann.

0815 – Berater Ansatz Kloepfel Industrie Partner Ansatz

Arbeitsbeschaffer (ohne Umsatzbeitrag) Effizienter Match-Maker & Multiplikator
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Aufbau strategischer Partnerschaften – Exklusiver Supplier Data Base

Strategische Exklusivpartnerschaften für 
bestimmte Materialgruppen

Aufbau einer Datenbank für jede 
Fertigungstechnologie (Materialgruppen)  

Verknüpfung der Kundenanforderung mit dem 
Leistungsportfolio der Partnerlieferanten

Aufnahme durch Kloepfel Quick Checklist WIN

WIN

WIN

Vorabprüfung 
auf Eignung: 

Daten/
Fakten

Verknüpfung 
Kunden & 
Partner

Maßgeschneider
te Anfragen

Lieferanten 
Entwicklung

Intensive 
Betreuung

Strategiework-
shops beim 

Kunden

Lieferant

Kunde
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Aufbau strategischer Partnerschaften – Exklusiver Supplier Data Base

Kopfdaten Leistungsportfolio
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Ihre Vorteile durch Zusammenarbeit mit Kloepfel Consulting Group

keine Benchmarks! – sondern Entwicklung der Lieferanten => Neugeschäft für Sie!

Effizienz – auf Leistungsportfolio des Lieferanten abgestimmte Anfragen 

Kloepfel Maschinenbau Team bringt hohes technisches/Lieferanten-Verständnis mit

Multiplikator - profitieren Sie von unserem enormen Kundennetzwerk (100 p.a.) 

Türöffner – Effektive Überzeugungsarbeit durch Vorortpräsenz beim Kunden möglich

1.

2.

3.

4.

5.
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Umfangreiche Referenzkunden
>12 Jahre Expertise in der Einkaufsoptimierung sprechen für uns

http://www.gallus-group.com/
http://www.griesson-debeukelaer.de/deDE/
http://v-a-i.at/images/stories/weekend/Logo_cyan_300dpi.JPG
http://www.grammer.com/no_cache/home/
http://www.helbako.de/helbako/noflash/default.htm
http://www.kapsch.at/index.htm
http://www.mulag.de/mulag_home.html
http://www.schalke04.de/
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Umsetzung bedeutet Veränderung

„Wenn der Wind der Veränderung weht, 
bauen die einen Mauern und die anderen 
Windmühlen.“
(Chinesisches Sprichwort)


